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Introduction

Como hacer la propuesta ideal para captar el interés en el
sitio...

Me paso la mitad del tiempo respondiendo a los emprendedores
que piden ayuda con sus propuestas; y la otra mitad hablando
con los inversores sobre lo bueno y lo malo de las propuestas.

Asi que pronto me di cuenta de que podria facilitarles las cosas a
todos incluyendo en un Unico lugar toda esta informacién que he
obtenido sobre cdmo redactar la propuesta perfecta.

Ese lugar es este.

Aqui te acompanaré en todos los pasos de la creacion de una
propuesta. Encada seccion te daré un asesoramiento detallado
basado en mi experiencia con emprendedores e inversores.

También te ofreceré pequenos trucos que te ayudaran a sacarle el
maximo partido a nuestra plataforma.

Al principio de haber escrito esto, solo el 9,6 % de nuestros
emprendedores lo abrian y seguian sus consejos. A pesar de ello,
los resultados estaban claros. Ese 9,6 % conseguia mucho mas
interés por parte de los inversores que la mayoria de las otras

propuestas.

Se ha corrido la voz y ahora el 61 % de nuestros emprendedores
lo utilizan con grandes resultados.

iNo te quedes atras!



Informacion de la compania

En cada seccion tendras que rellenar una serie de campos y elegir

opciones en unos menus desplegables.
Titulo de la propuesta

Para cuentas de pago puedes incluir el nombre de tu empresa.
Si vas a optar por nuestra opcion de paquete gratuito, te
aconsejamos que escribas un titulo que incluya el tipo de
producto o servicio que ofrece tu empresa, pero debe ser

anoénimo.

Detalles de la compania

Detalles de la

compania

Descripcion breve y

Titulo i
J ";Qué nombre le pondras a tu propuesta? El

nombre de tu empresa o producto suele ser un

acuerdo

Nombre de la Compafila buen modo de empezar..!

Equipo

Imégenes y videos

Sitio web (Optional)

Documentos http:/

Paquetes

;Donde esta situada su empresa?

Fuera de Espana

Nombre de la empresa

Por favor introduce el nombre de empresa registrado para
actualizar nuestros registros. No se mostrara en tu propuesta

activa.



Pagina web

Si tienes una pdagina web, incluye un enlace para que los
inversores puedan ver pruebas palpables del progreso de tu
negocio, una explicacion clara de cual es tu producto o servicio
Yy, quizas, en qué areas pueden ayudarte a mejorar. Este es otro
servicio que solo esta disponible en las cuentas de pago.

Nota:

Si tienes alguna duda, pasa el puntero del ratdn sobre los iconos del
signo de interrogacion del lado derecho para recibir asesoramiento.
Recuerda que cuantos mds detalles ofrezcas, mds profesional y
atractiva serd tu propuesta para los inversores.

Detalles de la compania

Numero de mévil
Detalles de la

compaiiia +34 659259076

Descripcion breve y Sector 1

Por favor, seleccione > z

Sector 2 (Opcional) encaja mejor con su negocio? La industria que

acuerdo

";Cual de las opciones en la lista desplegable

Equipo

elija lo emparejaréa con nuestros inversores, asi

Imagenes y videos P i
or favor, seleccione > - - o "
que asegurese de elegir la opcion correctal

Documentos Fase

Pre-lanzamiento/R&D >
Paquetes

Funcién del inversor ideal

Las demads categorias no necesitan explicaciéon y ofrecen una lista
de opciones en cuadros desplegables. Recuerda que cuantos mas
detalles ofrezcas, mas profesional y atractiva sera tu propuesta
para los inversores.



Los recuadros de la parte inferior de la pagina te piden detalles
sobre los fondos.

El primer recuadro pregunta por los fondos recaudados en

las rondas anteriores. Si invertiste fondos propios o recibiste
ayuda de familiares y amigos, o si contaste con una inversion
profesional, debes dar detalles. La con anza de los inversores

se incrementa si ven que tu idea ya se ha tomado en serio, por tu
parte o por parte de otros inversores. Si no has tenido inversiones

anteriores, deja este recuadro en blanco.

Detalles de la compaiiia

Detalles de la

compafia
Si hizo una ronda anterior, jcuanto recaudé?

Descripcion breve y € 0 - 3
acuerdo ";Cuénto dinero propio ha
;Cuénto quiere recaudar en total? invertido? ¢Ha recibido
Equipo ayuda de familiares y
€ 0 ¥

amigos? ;Ha obtenido
Imagenes y videos financiacion anteriormente?

;Qué parte de este total ha recaudado? iA nuestros inversores les

Documentos € 0 - gusta ver pruebas de

esfuerzo y compromiso!"

Paquetes

{Cual es la inversién minima por inversor?

€ 0 >

Guardar y Continuar

;Cuanto quieres recaudar en total?

Debes rellenar este recuadro. No puedes recaudar dinero sin
mostrar exactamente cuanto necesitas para desarrollar tu

empresa.



;Cuanto has recaudado ya?

Loégicamente, podrias publicar esta propuesta cuando estas a
medio camino en el proceso de recaudacién. Por lo tanto, debes
indicar cuanto has recaudado ya. Esto puede incrementar la con

anza de los inversores.
iCual es la inversion minima por inversor?

Debe ser lo mas baja posible, ya que hay inversores que solo
quieren invertir cantidades pequenas; por lo tanto, tu propuesta

se emparejara con mas inversores adecuados en el sitio.

Haz clic en “Guardar y continuar” para guardar esta secciény
pasar a “Propuesta y acuerdo”. Puedes volver a esta seccion y
editarla en cualquier momento antes y después de publicar tu

propuesta.

Truco numero 1: Recuerda actualizar constantemente la
informacién a medida que recibas ofertas de los inversores. Esto hara
subir el porcentaje en el indicador de recaudacion de tu propuesta.
jEsto es algo que les encanta a los inversores! Quieren ver impetu y
que hay otros inversores interesados. Ten en cuenta que no tienes

que lograr el 100 % para recibir inversion.



Discurso y trato

Descripcion breve y acuerdo

50% completada
Detalles de la

compania

Resumen corto 75 caracteres restante i
Descripcion breve y | ";Como venderia su idea en un par de frases?
acuerdo Capte la atencion de los inversores y destaque
sobre los demas con una introduccion llena de
Equipo energia. Recuerde que esto serd lo primero que
El Negocio los inversores lean sobre usted en nuestra
4 cqinat
Imagenes y videos pagina-.
Documentos
Paquetes
4
El Mercado aract stantes

Es muy importante y sorprendentemente dificil tener la
capacidad de explicar en un par de frases como es tu negocio.

Si se hace bien, los inversores comprenderan perfectamente tu
negocio y tendran unas referencias con las que empezar a leer tu
propuesta en la seccion de “Discurso”. Es habitual que el inversor,
si no entiende tu resumen, no se moleste en leer el discurso. No
te enredes en una compleja presentacion de tu empresa: ofrece

una explicacién sencilla y concisa.

Truco numero 2: Son las secciones “Resumen”y “Puntos
destacados” que aparecen cuando se publica tu propuesta en el sitio.
El “Discurso” solo aparece cuando un inversor ha hecho clicen tu
propuesta. Asi que las secciones “Resumen”y “Puntos destacados”
afectardn enormemente a la cantidad de interés que consigas.



Discurso

Hay muchas maneras de redactar una buena propuesta de
negocios. Recomendamos una estructura sencilla a la que nos
gusta llamar el “Marco problema / solucion”. Esto te ayudara a

explicar con mayor facilidad el servicio y el valor de tu negocio.

Problema - ;Cual es el problema real que hace que la vida de la

gente sea mas dificil de lo que deberia?

Solucioén - ;Cémo resuelve tu empresa este problema?

Descripcion breve y acuerdo

Detalles de la El Mercado racteres restantes
Sl g "Lo siguiente es hablar sobre el estado del

mercado en el que se posiciona su empresa. De
Descripcion breve y nuevo, veamos cuantas de estas preguntas
acuerdo puede responder, pero no se preocupe si no
son todas relevantes...

Equipo
;Qué tamano tienen el mercado y la

oportunidad? ;Es un mercado en crecimiento?

Imégenes y videos

Progreso/Prueba 750 caracteres restantes iCuales son las tendencias? ;Quiénes son sus

clientes objetivo? ;Quiénes son sus
Documentos ) Q@
competidores (directos e indirectos)? ;Tiene

usted alguin argumento Unico de venta (AUV) o

Paquetes
alguna ventaja competitiva?"

El mercado
Mercado general - ;CoOmo encaja en el mercado tu producto
o servicio? ;Es un mercado en crecimiento? ;Cuales son las

tendencias? ;Tienes clientes en espera? ;Quiénes son?

Competencia - jPor qué tu producto resuelve ese problema que



has identificado mejor que los demas? ;Quién es tu competencia
directa e indirecta?

Prueba de progreso

{Qué has hecho hasta ahora que demuestre a los inversores el
valor de tu empresa? jCuales son tus activos? ;Tienes patentes,
ventas, usuarios, seguidores en Internet, pedidos por adelantado
o estudios exhaustivos? jAlgo que demuestre tus logros hasta la

fechay tu crecimiento potencial?

Vista Previa de |

Descripcion breve y acuerdo

Detalles de la Progreso/Prueba s cteresTetalitas

compania | "Asi que ya sabemos algo sobre el negocio y el

mercado. Ahora tenemos que saber mas sobre
Descripcidn breve y su progreso, ;Como le esta yendo hasta ahora?
acuerdo
De nuevo hay varias cosas que debemos

Equipo considerar...

Imagenes y videos ;Tiene un prototipo, producto final o pagina
Objetivos/Futuro 50 t web? ;Ha recibido opiniones positivas de
Documentos usuarios o expertos de la industria? ;Qué

investigacion ha llevado a cabo? ;Tiene clientes

potenciales o pedidos por adelantado? ;Tiene

Paquetes

ya clientes o usuarios confirmados? ;Tiene

seguidores en las redes sociales? ;Ha aparecido

Recomendamos utilizar vinetas en esta seccion y reducir las
palabras para que lo que quieres comunicar sea facilmente
digerible.

Objetivos / Futuro

Se trata de un breve resumen para volver a subrayar por qué tu
producto o servicio es atractivo para los inversores después de

lo dicho hasta el momento. Es una oportunidad para afirmar lo



que esperas conseguir con la financiacién y el asesoramiento de
los inversores. Si puedes, también es Util mencionar las salidas
potenciales. Los inversores quieren saber cuando podran ver que
su inversién es rentable.

Comentarios generales:

El discurso es una version simpli cada y efectiva de tu resumen
ejecutivo para inversores, disenado para llamar la atencién de los
inversores, para que analicen tu negocio y se pongan en contacto
contigo.

Vista Previa de Propu

Descripcion breve y acuerdo

Detalles de la Objetivos/Futuro 50 caract ) i

companfa i P i .
P "Aqui viene la parte mdas emocionante, ;Hacia

dénde se dirige su empresa? ;Cuales son sus

Descripcion breve y

objetivos a corto plazo? ;Dénde ve su negocio
acuerdo en 3-5 anos? ;Cual es su estrategia de salida al
mercado o de expansion? ;A quién necesita

Equipo contratar para lograrlo?"

Iméagenes y videos

Documentos ¢Tiene algo que anadir? Genial, a nuestros inversores les encantan los

detalles. Puede anadir otra seccién si hay algo mas que cree que deben

saber los inversores.

Aunque la estructura es esencial, también lo es dar una imagen
de profesionalidad evitando errores ortogra cos y gramaticales,
abreviaturas y expresiones coloquiales (a no ser que sean
adecuadas para tu negocio). Ademas, debes adoptar un tono de
profesional independiente y evitar ruegos, suplicas e historias de
mala suerte.

Truco numero 3: La cantidad de esfuerzo y detalles relevantes

que incluyas en tu propuesta dictard en qué lugar de la lista de
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propuestas de nuestra pdgina aparecerds. Dicho de otra manera,
cuanto mds te esfuerces, mds probable serd que los inversores se

interesen en ti.

La eleccion de paquete y el acelerador “Visibilidad destacada”

también te ayudardn a impulsarte a lo mds alto de las listas.
Puntos destacados

Es muy recomendable incluirlos. Es lo que aparece cuando se
incluye tu propuesta en la pagina. Asi que, cuanto mas atractivos
sean, mejor. Los inversores suelen ser personas ocupadas que no
se pasan horas leyendo los detalles de cada propuesta. Echan una
ojeaday ven qué les llama la atencién. Lo demas lo ignoran y lo

olvidan.

Vista Previa de

Descripcién breve y acuerdo

L]

Detalles de la Objetivos/Futuro 50 caracteres restante i

compafnia FREGTGE £ . .
'Aqui viene la parte mas emocionante, jHacia
donde se dirige su empresa? ;Cuales son sus

Descripcién breve y objetivos a corto plazo? ;Donde ve su negocio

acuerdo en 3-5 anos? ;Cudl es su estrategia de salida al
mercado o de expansion? ;A quién necesita

Equipo contratar para lograrlo?”

Imagenes y videos

Documentos (Tiene algo que anadir? Genial, a nuestros inversores les encantan los

detalles. Puede afiadir otra seccién si hay algo més que cree que deben

En los puntos destacados debes incluir: pruebas de aceptacién
(usuarios, seguidores en las redes sociales, ventas, etc.), premios,
principales canales de distribucion, elegibilidad para los
programas SEIS / EIS.

No importa que ya hayas mencionado alguno de los puntos
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destacados en la seccién “Propuesta”; su objetivo es resaltar los
aspectos mas atrayentes de tu propuesta.

Truco numero 4: Estd demostrado que cuando alguien lee por
encima un documento, lo que llama la atencién son los nimeros
y los simbolos, como las vifietas de una lista. Asegurate de incluir
algunas cifras impactantes en tus puntos destacados.

Trato

Simplemente se trata de lo siguiente: jbuscas un préstamo o una
participacion?

Casi todos los inversores angelicales pre eren la participacién
porque les permite controlar mejor su inversion.

Si te decides por la participacion, establece la cantidad

Vista Previa de Propuesta

Descripcion breve y acuerdo

Detalles de la El Acuerdo

compania 2

| "Sin rodeos, ;qué porcentaje de participacién

esta dispuesto a conceder a cambio de la
Descripcion breve y | X
inversion? O si lo que quiere es un préstamo,
acuerdo

¢qué condiciones ofrece? Puede que quiera

explicar de forma méas detallada para qué va a
Equipo S
hll usar la financiacion.."

Iméagenes y videos

Documentos

Puede anadir detalles financieros si lo desea pero no es necesario

Paquetes

12



(porcentaje) a la que estas dispuesto a renunciar y la nanciacion

que exiges por esta cantidad.

Si te decides por el préstamo, establece los términos de la deuda

y las garantias que puedes ofrecer.

Datos financieros

Vista Previa de Propug¢

Descripcién breve y acuerdo

Detalles de la Puntos claves
compaiia
Deseribeionh 1 | 3 "Aqui es donde realmente puede venderse.
escudpcmn S iCuales son los puntos fuertes de su negocio?
Sk ;Qué demuestra que su empresa es increible?
) iQué lo convenceria para invertir si fuera un
Eduibe z inversor?
Por ejemplo:
Imagenes y videos - Tenemos un prototipo de pruebas funcional.
3 - Version beta de la pagina web ya publicada

Documentos - Opiniones muy positivas de clientes

potenciales

Paquetes + En contacto con una gran cadena de tiendas

No es una seccién obligatoria, puesto que la mayoria de las
empresas emergentes no dispone de datos y es dificil hacer
previsiones. Si tienes una empresa mas asentada y dispones de
unas cifras de ingresos impresionantes, l6gicamente te ayudara

mucho incluirlas.

Palabras clave

Es importantisimo que rellenes esta seccion con todas las
palabras que sean relevantes para tu negocio. Tus palabras clave
alimentan el logaritmo que te emparejara con los inversores
adecuados en el sitio. Por lo tanto, cuantas mas palabras
relevantes se te ocurran, mas inversores se afiadiran a tu
propuesta. Para incluir una palabra clave, escribe la palabra o la

13



frase corta, pulsa“Intro”y aparecera rodeada por una casilla azul.
Ejemplos de palabras clave: palabras especi cas de la industria,

n” i nu

como “comida y bebida’, “al por menor’, “moda”; palabras
relacionadas con el producto, como “tecnologia’, “cerveza’,
“aplicacion”; palabras geogra cas, como “Londres’, “India”; y todas

las que sean relevantes para tu negocio.

Trata de averiguar qué palabras claves utilizarian los inversores

interesados si quisiesen encontrar un negocio como el tuyo.

Descripcion breve y acuerdo

Detalles de la

compania

Afadir datos financieros
Descripcion breve y

acuerdo Etiquetas

Equipo Escribe de 5 a 10 palabras clave relevantes. Son muy importantes porque

ayudan a los inversores a localizar tu propuesta en nuestro motor de

que se utilicen etiquetas cortas y evidentes

Imégenes y videos

T —— (Pulsar en la clave "entrar” tras cada palabra)

Paquetes

tech X app X |

Guardar y Continuar

Equipo
Vision general del equipo

Haz una breve presentacion de las personas que te ayudan a
impulsar el negocio.
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Miembros del equipo

Es una secciéon que no necesita explicaciéon. Presenta a los

miembros de tu equipo y explica por qué son buenos para tu

Vista Previa de Propuesta
Equipo

Detalles de la

compania

El equipo i

acuerdo responsable de que su negocio tenga éxito.

Descripcion breve y "Ofrezca una visién general del equipo
iCuantos son? ;Qué experiencia tienen? Los
Equipo inversores quieren saber que tiene gente para
crecer y tener éxito. A continuacién puede dar

més detalles sobre los miembros més

Iméagenes y videos

importantes".

Documentos
Team Members

Paquetes

Cargue foto

negocio y en general. Recomendamos que ofrezcas de modo
conciso los puntos destacados de su curriculum: déonde y qué
han estudiado, dénde han trabajado, para quién lo han hecho,
experiencia anterior en empresas emergentes, etc. Cuanta mas

informacién relevante ofrezcas, mejor impresién causaras.

Las fotos y los enlaces a los perfiles de LinkedIn mejoran tu
propuesta y te dan credibilidad a la vez que ayudan a los

inversores con sus procesos de revision.

Truco numero 5: Los datos del sitio demuestran que los inversores
dedican mucho tiempo a la seccion de “Equipo”. Si lo piensas, es
légico. ;Por qué habrian de invertir el dinero que tanto les ha costado
ganar en una empresa que no tiene la experiencia, el conocimiento y
la capacidad de lograr el éxito?
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Nota: la informacién de miembros individuales de un equipo solo
se mostrard en los paquetes de pago. Si la completas y actualizas
tu suscripcion posteriormente, tu informaciéon permanecerd y no

tendrds que volver a escribirla.

Imagenes y video

Las propuestas atractivas visualmente reciben, como media, un
32 % mas de interés por parte de los inversores. Aunque todavia
no dispongas de un logotipo, busca una imagen adecuada 'y
subela. Te recomendamos que hagas lo mismo con las imagenes.

Si dispones de un logotipo y de imagenes propias, estupendo.

Los videos promocionales son un medio excelente e interesante
de explicar lo que haces. Preguntate si te gustaria mas leer
varios parrafos que explican el funcionamiento de algo o ver un
videoclip visualmente estimulante que logra el mismo efecto.
Realizar un video de este tipo no tiene que ser caro, asi que sin
duda alguna vale la pena si quieres que tu propuesta esté entre
las mejores del sitio.

Esta opcion solo esta disponible para cuentas de pago.

Detalles de la

compafiia iYa casi estamos! Las imagenes y los videos suelen ser el elemento
diferenciador de las propuestas de mayor éxito en nuestra pagina. Los
Descripcion breve y inversores, como todos nosotros, responden muy bien a estimulos

visuales. Dé a su propuesta las maximas posibilidades de destacar

acuerdo

anadiendo imagenes relevantes.

Equipo
Logotipo
Imagenes y videos
Documentos Cargue logotipo 3 "Suba su logotipo de marca. Aparecera en la
parte superior izquierda de su propuesta en las
Paquetes listas. Un gran logotipo le ayudara a destacar
Tubannar en la pagina. Si no tiene un logotipo, suba una
buena imagen representativa de su marca o
industria”.
Cargue una imagen o

16



Documentos

En esta seccion los usuarios pueden subir documentos de sus
negocios para que los inversores los descarguen y los examinen
a su antojo. Légicamente, cuanta mas informacion profesional
ofrezcas a los inversores, mas probable es que te tomen en serio.
Cuando un inversor descarga tu documento, obtendras acceso a

su informacién de contacto y podras escribirle un mensaje.

Vista Previa de Propuesta

Documentos

Detalles de la

compaiifa 5 e
i Tienes documentacion comercial? Si no, no te preocupes ya que te

mandar

Descripcion brevey propuesta, Si la tienes, asegtirate de subirla, ya que daré a tu propuesta un

acuerdo aspecto muy profesional.
Equipo Nota: Si un inversor descarga uno de tus documentos, podras enviarle

mensajes directamente. jAsegurate de subir al menos un documentol!

Imagenes y videos

DOCUIErto8 Plan de Negocio

Paquetes Cargue Plan de Negocio

Ten en cuenta que los inversores solo podran descargar tus
documentos si elijes una opcién de paquete de pago.
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Paquetes

La cuenta Estandar es gratuita y te permite probar la pagina si
todavia no estas seguro. Tendras acceso a funciones basicas como
la posibilidad de mostrar tu propuesta escrita (aunque tiene que
ser anénima) y la posibilidad de escribir un mensaje a cualquier
inversor interesado.

La cuenta Estandar es una buena manera de tantear el terreno,
pero no se mostrara a los inversores el nombre de tu empresa,
enlaces a tu pagina web, ni las identidades, fotografias o
documentos de los miembros de tu equipo. Ademas, tu
propuesta estara por debajo de los paquetes de pago en las
listas y no tendras la ventaja de recibir los correos que enviamos

= Vista Previa de Propuesta

Elija su paquete

50% completada
Estandar Pro Global Pro Ejecutivo
Paquete Actual

Duracién del Listado @ 30 Dias 90 Dias 90 Dias 120 Dias
Exposicion local online @ v v v v
Informacion de los inversores interesados @ v v v v
Detalles de Empresa @ v v v
Exposicion por e-mail @ v v v
Mas Trafico, Més Interés @ v v v
Documentos, imagenes y videos @ v v v
Garantia de Reembolso ©) v v v
Miembros del Equipo @ v v v
Exposicién global online ® v v
Exposicion global email @ v v
Propuestas Destacadas @ v
Consultoria @ v
Campana de email especial @ v
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semanalmente a nuestra red. Si eliges la cuenta Estandar, te
arriesgas a malvender tu negocio y a que no tenga suficiente
visibilidad.

La cuenta Pro te ofrece:

Acceso completo a todas las funciones (ver imagen) para que
puedas hacer una propuesta de negocio lo mas profesional
posible.

Un mejor posicionamiento en el sitio para tener mayor visibilidad.

Visibilidad directa de tu propuesta a nuestros inversores a través
de un correo electrénico.

El paquete Executive es nuestra opcion principal con una
visibilidad incomparable. Para consultas, escribenos un correo
electrénico a admin@angelesinversionistas.es

Nota: si no consigues interesar a nadie con tu cuenta Pro

o Global Pro, se te devolvera el importe abonado una vez
finalizado tu anuncio.
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Extras
Difusién inmediata

Tramitaremos tu propuesta por la via rapida y la publicaremos en

la pagina en cuanto hagas clic en“Publicar”.

Visibilidad destacada

Vista Previa de Propuesta Subir de Nivel

Anade servicios extra

55% completada

Anadir Aceleradores

Los aceleradores ayudan a aumentar la visibilidad de tu propuesta y a atraer mas inversores.

Difusion Inmediata Visibilidad Destacada Revisiéon Experta

;Buscas resultados més rapidos? {Quieres jugar con ventaja? (Quieres quete asesore un experto?

Solemos tardar 2 o 3 dias en revisar las propuestas Esto incrementa tu visibilidad en linea. Tu propuesta Un miembro de nuestro equipo realizaré una

Esto mejorara tu visibilidad online: se te mostrard en la pagina de
inicio, apareceras en la seccion “Destacados” en lo alto de las listas
de propuestas, tu propuesta aparecera en lo alto de los resultados
de busqueda y se mostrara en la columna derecha de cada
pagina en el area de inversores.

Revision por expertos
Un miembro de nuestro equipo leerd tu propuesta y realizara una
revisién completa de su contenido y estructura. A continuacion,

se pondra en contacto contigo para sugerirte posibles enmiendas
y un informe sobre tus puntos fuertes. También comprobaran
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si hay errores tipograficos, de ortografia y gramatica y si hay

oportunidades de mejorar la redaccion.
Funcion de privacidad

Incluimos el titulo y el resumen de tu propuesta en los motores
de busqueda para obtener un mayor trafico. Con esta funcién
puedes impedir que tu propuesta sea incluida en Google u otros
motores de busqueda. Tampoco aparecera en las zonas publicas
de la pagina, de tal modo que solo podran verla los inversores

angeles registrados.

Difusiéon Inmediata Visibilidad Destacada Revision Experta
(Buscas resultados mas rapidos? {Quieres jugar con ventaja? ;Quieres que te asesore un experto?
Solemos tardar 2 o 3 dias en revisar las propuestas Esto incrementa tu visibilidad en linea. Tu propuesta Un miembro de nuestro equipo realizard una
antes de publicarlas en el sitio. Si tienes prisa, debes aparecerd en la pagina principal, al principio del revision exhaustiva de tu propuesta y te ofrecera
anadir esta opcion. Tramitaremos tu propuesta por listado de propuestas y de los resultados de consejos sobre como podrias mejorarla. También te
la via rapida y la publicaremos en el sitio en cuanto busqueda para 30 dias. Recibirds muchas mas senalara los errores ortograficos, para que causes
hagas clic en "Publicar”. visitas y captaras mucho mas interés. una buena impresion a los inversores. Nuestro

equipo lee miles de planes de negocio todos los

meses, asi que sabe lo que se trae entre manos.

29,00€ 199,00€ 99,00€

Pago

Si optas por uno de nuestros paquetes de pago o alguno de
nuestros aceleradores, te llevaremos al proceso de pago. Una vez
que el pago se haya completado, te llevaremos a una pagina final
en la que obtendras informacion general sobre los pasos a seguir
y podras previsualizar tu propuesta.
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Una vez satisfecho, haz clic en “Publicar” para presentar tu
propuesta a nuestro equipo para su aprobacion.

Recuerda

Una vez enviada, tu propuesta sera examinada por un miembro
de nuestro equipo. Si no has aportado suficientes detalles o tu
propuesta esta desorganizada y llena de errores, se te invitara a
editarla antes de volver a presentarla para su aprobacion.

Asi que, para ahorrar tiempo a todo el mundo, asegurate de que
sea buena antes de presentarla.

Truco numero 6: Una vez que tu propuesta esté activa,
probablemente querrds saber formas de aumentar tus

oportunidades y acelerar el proceso. Aqui tienes un avance:

Nuestro modelo principal solo te permite escribir mensajes a
inversores que hayan contactado contigo previamente. Pero
ofrecemos una oferta llamada “Toques” que te permite mandar
mensajes personalizados a inversores que creas que se ajustan a tus

necesidades.
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